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IMOBILIARIO

Precos das casas novas tém subida ligeira
durante o més de Maio

Os pregos das casas novas subiram ligeiramente durante o més de Maio,
anunciou ontem o Confidencial iImobilirio, organizacdo gue recolhe
informagdo estatistica sobre o mercado de habitagdo em Portugal. De
acordo com este relatério, os valores das casas subiram 0,2% em
relagdo ao més anterior e 1,1% quando comparados com os pregos
praticados em Maio de 2009. As casas usadas mantiveram os pregos
durante o més de Maio, diz o mesmo relatdrio.
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Pajses emergentes sedentos
de estruturas de comércio de-
vem ser o alvo de investimen -
tos das retalhistas mundiais
nos préximos anos. E esta a
conclusdo do estudo Global
Retail Development Index
(GRDI), a nona edicio da
consultora AT Kearney.

Com muitos retalhistas a
centrarem-se nos BRIC (Brasil,
Russia, India e China), a con-
sultora aponta para paises mais
pequenos como Koweit, Emira-
dos Arabes Unidos e Uruguai,
“que representam oportunida-
des cada vez mais atractivas”.

Ao Didrio Econémico, José
Ignacio Nieto, ‘partner’ da AT
Kearney, elogiou a estratégia de
internacionalizacio escolhida
pela Sonae. “A primeira aposta
dos retalhistas deve ser entrar
no retalho alimentar em paises
sem muito poder de compra.
Por exemplo, a Sonae quer en-
trar em Angola com retalho ali-
mentar porque os angolanos
tém comprar comida, mais do
que electrénica de consumo”.

J4 para Espanha - o primeiro
pais para onde a Sonae iniciou a
internacionalizac¢do do retalho
em 2008 - a estratégia da em-
presa de Paulo Azevedo foi dife-
rente. “Espanha € um mercado
muito saturado na drea alimen-
tar. A Sonae foi inteligente por-
que com o mercado saturado,
apostou no retalho de segunda
geracdo”, com marca$ como a
Worten, SportZone e Zippy, ex-
plicou José Ignacio Nieto.

Em relacio a aposta no Médio
Oriente, Ignacio Nieto subli-
nhou que “paises como o
Koweit ou Emirados Arabes
Unidos tém um grande poder

Jose Ignacio
Nieto, ‘partner’ da
AT Kearney,
avangou que a
Sonae teve um
percurso
estratéqgico
natural, entrando
primeiro em
Espanha.

PUB

Franclsco Nunes e S4, administrador
da AICEP Parques Empresarials.

Sonae e Jeronimo Martins tém
de apostar nos paises emergentes

Estudo da AT Kearney sobre o retalho diz que o futuro das empresas esta nos paises onde falta tudo.

A Jerénimo Martins, fiderada por Alexandre
Soares dos Santos, fez um caminho “menos
légico” quando entrou na Polénia, defende o

aquisitivo e que, por isso, faz
sentido entrar com retalho es-
pecializado”, tal como a Sonae
vai fazer em regime de ‘franchi-
sing’ com um parceiro local.

Ja a Jer6nimo Martins fez, na
sua opinido, um caminho de in-
ternacionalizacdo “menos logi-
€0”, a0 investir num pafs lon-
ginquo que na altura nem era
emergente. Mas, como disse o
‘partner’ da consultora, surgiu
uma oportunidade de aquisi¢io
€ 0 grupo portugués-aproveitou.

No entanto, o facto de a Jer6-
nimo Martins estar a estudar
paises como o Brasil e a Colom-
bia vai ao encontro da conclu-
s6es da AT Kearney.

Segundo o estudo, a forma de
entrar em novas geografias de-

COOPERAGAO

AICEP assina com Cabo Verde protocolo
para cria¢do de pargues empresariais

A AICEP Global Parques assinou ontem com o Governo cabo-verdiano
um protocolo de cooperagdo que visa criar condicdes de colaboragdo e
de investimento directo em Cabo Verde, através da constituicdo e
gestdo de parques empresariais. Para o administrador da AICEP Global
Parques Francisco Nunes e S, que integra a comitiva empresarial que
acompanha Cavaco Silva na visita ao arquipélago, o protocolo pretende
melhorar a gestdo e harmonizacdo empresarial naquele pars. .
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As acgbes da Sonae ganharam
valor no ditimo més, apesar de o
ano ainda ser negativo. Os titulos
erdem mais de 9% em 2010.
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JM GANHA EM BOLSA

Os titulos da Jerénimo Martins
valorizam perto de 9% desde o
inicio do ano. Ontem fecharam a

9 m g sessdo bolsista nos 7,61 euros.
vera passar por “associagées

através de ‘franchising’, fo- 7610
mentadas pelas restricoes go-
vernamentais”. 7488

Da mesma forma que surgem
oportunidades para as empresas
portuguesas se internacionaliza- 1366 4
rem, h4 oportunidades para re- .
talhistas estrangeiros entrarem 75
em Portugal.

Jose Ignacio Nieto d4 o exem-
plo dos grandes armazéns El E.w .
Corte Inglés que ndo se interna- ! ;
clonalizaram para mais lado ne- 740!
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onde tem duas superficies (Lis- Dhl—
boa e Gaia). Segundo o respon-
sdvel, a cadeia espanhola é pres-
tigiada no mercado portugués,
mais do que o Harrods ou as ga-
lerias Lafayette”. m




